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Depuis 1988, DEAL Informatique propose son logiciel de 
gestion commerciale à destination des négociants, des caves 
et coopératives du domaine vitivinicole. BACCHUS permet de 
gérer toute la problématique de la filière : de la vigne à la vente 
de bouteilles en grande distribution. ERP complet, BACCHUS 
intègre également la comptabilité et la paie. Les modules sont 
disponibles en mode client serveur et en web comme par 

exemple pour les consultations de stocks, les statistiques, etc. 
 
 

La gestion des ventes 
 

• Guichets 
o Saisie / édition immédiate des factures  
o Journal de caisse, suivi du fond de caisse  
o Intégration comptabilité ventes / règlements  
o Statistiques de ventes directes  

 

• Ventes 
o Saisie commande : paramétrage par type de pièces  
o Bons de contrôle, de préparation  
o Expédition totale ou partielle, gestion des reliquats 
o Bons de livraison, facturation, édition des traites  
o Intégration en comptabilité (automatisée avec 

ELODIE Comptabilité – Finance) 
o Etat de contrôle facturation  

 

• Traçabilité 
o Génération SSCC 
o Etiquettes palettes EAN128, étiquettes colis  
o Suivi des lots et emplacements  

 

• Fiche technique : article, fiche de dégustation, scan 
d’images, clients, contacts. 

 

• Réservation 
o Saisie des réservations clients et des options  
o Edition / suivi des réservations  
o Statistiques sur réservations  
o Traitement, annulation des réservations  

 

 

 
 
 
 
 
 
• Régie 

o Editions DSA, DCA  
o Etats standards : régies, entrées / sorties, 

annulations  
o Suivi des retours DAA  
o Interface avec le logiciel REGIE Plus : mouvements 

stocks, DCA.  
 

• Etats de suivi  
o Analyse des commandes 
o Editions DEB + DEB Magnétique 
o Analyse des avoirs  
o Etats SFAC, COFACE, ADELPHE  
o Suivi des encours financiers avec blocage possible  

(liaison avec ELODIE Comptabilité-Finance)  
o Analyse des motifs d’avoirs d’échantillons  
o Alimentation stocks échantillons en automatique  

 

• Agents / représentants 
o Grilles de commissions  
o Relevé de commissions sur facture  
o Commissions à l’encaissement (ELODIE 

Comptabilité-Finance)  
o Situation des non réglés par agents (ELODIE 

Comptabilité-Finance)  
 

• Transporteurs 
o Grilles de ports  
o Contrôle facture transporteurs  
o Consignes palettes  

 

• Primeurs 
o Ventes pro forma  
o Demandes d’instructions de mise, tableau 

récapitulatif pour mises châteaux  
o Expéditions primeurs  
o Factures fermes (définitives), comptabilisation  

 

 Le suivi commercial 
 

• Aide à la décision 
o Consultation des stocks disponibles  
o Recherche / visualisation des commandes clients  
o Consultation des ventes clients / articles avec 

historique  
o Exports, graphiques Excel  
o Suivi de l’encours financier client  
o Suivi de la dégradation tarifaire  

 

• Grande distribution 
o Paramétrage des remises différées, budgets publi-

promotionnels 
o Editions des ristournes détaillées, globales 
o Saisie des budgets réalisés, prévisionnels  
o Suivi des marges nettes par lignes de facture  
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 Le suivi commercial 
 

• Mailing 
o Sélections multi critères sur la base 

clients/prospects  
o Edition mailing, export fichier adresse  
o Gestion des coûts mailing, analyse des retours  

 

• Offres commerciales 
o Aide aux offres de prix  
o Constitution / recherche des offres  
o Edition des offres commerciales  
o Duplication des offres en commande clients  

 

• Gestion force de ventes : terminaux portables ou web 
o Consultation des besoins commerciaux  
o Consultation des stocks  

 

 EDI 
 

• EDI transporteurs, intégration des commandes EDI  
 

• Génération des factures EDI + avis expédition 
(DESADV)  

 

 La gestion des approvisionnements 
 

• Achat 
o Suivi des commandes fournisseurs, bons de 

commande  
o Réceptions totales ou partielles  
o Editions DCA fournisseurs, listes de contrôle  
o Saisie et édition « demandes d’enlèvements »  
o Gestion des multi échéances fixes ou variables  

 

• Courtiers : relevés de courtage 
 

• Contrôle / comptabilité : contrôle factures fournisseurs, 
intégration des achats en comptabilité 

 

• Marchés fournisseurs : saisie des marchés fournisseurs, 
suivi de l’échéancier des marchés, édition des contrats 
et suivi des marchés  

 

• Statistiques : éditions multicritères, multi ruptures 
 

 La gestion des Stocks 
 

o Gestion standard, gestion en temps réel 
(bouteilles ou emballages), gestion de l’inventaire 

o Consultation des stocks multi dépôts, suivi du stock 
disponible, des stocks cumulés, …  

o Mouvements : entrée, sortie, transfert manuel  
o Gestion des lots et/ou des emplacements  
o Editions multiples du stock (cumulé, en 

mouvement)  
o Valorisation des stocks (DPA, PMP), etc. 
 

 La gestion des codes barres 
 

o Gestion des codes : GENCOD, UPCA, ITF14  
o Saisie guichet, expédition, inventaire  

 

 La gestion de la qualité 
 

Traçabilité complète : lots, circuits de production  
o Suivi du contrôle qualité en réception fournisseur  
o Gestion des reliquats, notation fournisseur et 

façonnier 
 

La gestion de la production 
 

o Nomenclatures produits  
o Gammes de production, charges de production  
o Aide proposition produits à fabriquer/à commander  
o Saisie des ordres de production  
o Edition du suivi des fabrications  
o Suivi du planning de production et éditions  
o Calcul du prix de revient  
o Suivi des mises châteaux, suivi de la fiche 

technique  

 La gestion des apports 
 

o Gestion des adhérents, de leurs retraits  
o Gestion encépagements par parcelle/cépages …  
o Gestion des superficies, saisie des tickets d’apports  
o Calcul des répartitions de paiement et des relevés  
o Gestion des parts sociales  
o Déclarations des récoltes caves/adhérents  
o Etat SV11  
o Récapitulatif des apports par appellation ; par 

cépage  
o Editions : suivi journalier des apports, 

remboursements forfaitaires, facture pour compte 
des adhérents, etc. 

o Intégration automatique paiement en comptabilité 
avec liaison bancaire  

 

 Outils de pilotage et d’aide à la 
décision 
 

 

o REQUETEUR : module de requêtes et d’extraction 
de données permettant de faire des sélections 
multicritères sur l’ensemble des champs de la 
base et de les exploiter sous forme de tableaux 
d’analyse détaillée. Son utilisation est conviviale 
et très orientée utilisateur. 

 

o TURBOGRAPH : outil d’édition et de 
communication pour les éditions personnalisées, 
l’envoi dans la messagerie interne Outlook; la 
génération de page WEB pour mise à disposition 
sur site ou envoi à une boîte aux lettres identifiée. 

 

o BUS d’INTERFACE : liens dynamiques avec Excel, 
échange de données avec les logiciels existants.  

 
 
 
 

Caractéristiques 
• Sécurité liée aux opérateurs, aux fonctionnalités, 

traçabilité de l’information, etc. 
• Multi sociétés, multi dépôts, multi devises, multi 

langues 


